RISIKO-LEBENSVERSICHERUNGEN

Giinstig den Todesfall absichern

Risiko-Lebensversicherungen werden vor allem zur Kreditsicherung genutzt. Fiir

die Altersvorsorge ist dieser Risikoschutz ebenso unerlisslich. Durch einen Primien-

vergleich lisst sich Geld sparen — vorausgesetzt der Versicherte ist gesundheitlich fit.

ines ist sicher: Nein, nicht

ein finanziell sorgenfreier

Ruhestand. Dariiber ent-
scheidet vor allem der Umfang staat-
licher und eigener Pensionsvorsorge
—wir alle werden uns irgendwann von
diesem schonen Planeten verabschie-
den. Den einen trifft es frither, den
anderen spiter. Keiner mag gerne
tiber den eigenen Tod nachdenken.
Doch mitunter kommt man daran
nicht vorbei: Bei langfristigen Finan-
zierungen sollte der vorzeitige Todes-
fall des Versicherungsnehmers ab-
gesichert sein — zumindest, wenn in
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diesem unerwiinschten Fall der Ehe-
partner bzw. die Familie ohne finan-
zielle Riicklagen dastehen wiirden.

Absichern lisst sich dieses Risiko
durch den Abschluss einer Risiko-
Lebensversicherung (LV). Bei dieser
Polizze wird kein Kapital aufgebaut.
Vielmehr werden regelmifig Beitri-
ge fiir die Sicherheit bezahlt, dass im
Todesfall des Versicherten wenigs-
tens kein finanzielles Fiasko droht.
,Uber 95 Prozent der abgeschlosse-
nen Risiko-Lebensversicherungen
werden bei der Kreditsicherung ein-

gesetzt", sagt Josef Graf, Vorstand
der EFM Versicherungsmakler AG
in Graz. Hier fordern es die kapital-
gebenden Banken und Kredit-
institute. Besonders beliebt dabei:
Fremdwihrungskredite in Schweizer
Franken, die beispielsweise auch fiir
Baufinanzierungen eingesetzt wer-
den. Im Rahmen der Altersvorsorge
nutzen Herr und Frau Osterreicher
die Risiko-LV hingegen selten. Der
Hinterbliebenenschutz wird viel-
mehr durch eine kapitalbildende
oder fondsgebundene Lebensver-
sicherung sichergestellt.
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Joser GraF, EFM Versicherungsmakler AG

»Mebrals 95 Prozent der
Risiko-LV werden zur
Kreditsicherung eingesetzt.

Erfreulich fiir den Biirger: Die Pro-
duktauswahl ist vergleichsweise ein-
fach, weil die Versicherung nur in ei-
nem klar definierten Fall leisten muss:
dem Tod des Versicherungsnehmers.
Wichtigstes Kriterium bei der Aus-
wahl ist daher der Preis, sprich die
Hohe der jihrlichen Pramie. Dass
sich hier ein Vergleich lohnt, zeigt die
aktuelle Ubersicht der Maklergesell-
schafc EFM. Eine Absicherung in
Hohe von 100.000 Euro erhilt bei-
spielsweise eine 25-jahrige Frau bei
einer 15-jahrigen Laufzeit derzeitam
glinstigsten bei der Europa Versiche-
rungen fiir ganze 40,78 Euro pro Jahr.
Bei der Ziirich kostet derselbe Ver-
sicherungsschutz knapp 250 Euro.
Dabei gilt generell: Frauen zahlen
aufgrund einer lingeren durch-
schnitdichen Lebenserwartung gerin-
gere Beitridge als Minner, Raucher
wiederum miissen bei einigen Versi-
cherern mit deutlichen Beitragsauf-
schldgen rechnen.

Klar sollte zudem sein, dass die au-
genscheinlich glinstigeren Nettopra-
mien vieler Anbieter wihrend der
Vertragslaufzeit auf die héheren Brut-
toprimien erhéht werden konnen —

vorausgesetzt die kiinftigen Uber-
schiisse entwickeln sich nicht wie er-
wartet bzw. die bei Vertragsabschluss
geltenden Kalkulationsgrundlagen
wie die statistische Lebenserwartung
verindern sich gravierend. Nach Er-
fahrung des EFM-Vorstands kam dies
in den letzten Jahren einmal, aber nur
in ganz geringfiigigem Ausmaf vor.

»Die Tarife mit den giinstigsten Mo-
natspramien sind meistens mit einer
strengeren Risikopritfung verbun-
den®, sagt Josef Graf und erginzt:
,JHoheres Ubergewicht und erhohter
Blutdruck kénnen dann bereits zu ei-
nem Risikozuschlag oder gar zur Ab-
lehnung des Antrags fithren.“ Beim
Ausfiillen der Gesundheitsfragen soll-
te dennoch nicht geschummelt wer-
den. Im Leistungsfall konnte sich dies
als folgenschwerer Bumerang erwei-
sen, wenn es wegen unrichtiger Anga-
ben zu keiner Kapitalauszahlung
kommt. Besser wire es dann, einen
anderen Anbieter anzusteuern. Ganz
gleich, ob in Eigenregie oder mittels
eines Maklers gilt vor Vertragsab-
schluss daher immer: Erst personliche
Angebote einholen, diese vergleichen
und frithestens dann einen Antrag un-
terschreiben.

Vielfach interessant ist der Baustein
,»Verbundene Leben®. Auf diese Wei-
se kann der Versicherungsnehmer
nicht nur den eigenen Todesfall, son-
dern beispielsweise auch das vorzei-
tige Ableben seines Partners absi-
chern. ,Zur individuelleren An-
passung der Versicherungssummen,
der Laufzeiten und zur Nutzung steu-
erlicher Vorteile empfehlen wir den
Abschluss von zwei Einzelvertrigen,
die minimal teurer sind als ein Ver-
trag fiir zwei Personen®, sagt Europa-
Vorstand Christan Schiissler.

Auch bei der Dialog-Iebensversiche-
rung lassen sich Versicherungssumme
und Laufzeiten bei ,verbundenen®
Versicherungen nicht voneinander
trennen. Laut EFM bietet die Toch-
tergesellschaft der AMB Generali

HewmuT KaRNER, Dialog Lebensversicherung

.»Bis zu 26 Prozent der Pri-
mie ldsst sich so gegeniiber
Einzelvertrigen einsparen.*

Gruppe als landesweit einziger Versi-
cherer jedoch die Biindelung von bis
zu neun Versicherten in einem Vertrag
an. ,Arzte, Steuerberater-Kanzleien
und kleine Betriebe nutzen gern diesen
Baustein®, sagt Graf. Laut Anbieter
betrigt der Kostenvorteil bis zu 26
Prozent. ,Bei drei oder vier Versicher-
ten kann so bereits rund 15 Prozent
der Primie gegeniiber Einzelvertrigen
eingespart werden®, betont Helmut
Karner, Vertriebsdirektor fiir Oster-
reich bei dem Versicherer.

Eine weitere Besonderheit des Dia-
log-Produkts ist das Angebot unter-
schiedlicher Risikotarife, darunter der
sogenannte technisch-einjihrig kalku-
lierte Tarif. Dadurch erhilt der Versi-
cherungsnehmer einen giinstigeren
Einstieg in die Absicherung, muss
hierfir allerdings Jahr fiir Jahr einen
hoheren Beitrag bezahlen. Uber den
gesamten Versicherungsverlauf gese-
hen ist der Tarif daher fiir den Versi-
cherungsnehmer teurer. ,Diese Ge-
staltungsvariante wird kaum nach-
gefragt”, gesteht Karner. Mit Blick auf
das Absicherungsziel wird zumeist ein
konstanter Primienverlauf gewihlt.
Gut kommt hingegen die ,risk-light“-
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Variante an. Versicherungsnehmer im
Alter zwischen 20 und 40 Jahren kon-
nen hierbei Versicherungssummen
von 30.000 Euro, 40.000 Euro oder
50.000 Euro bei Laufzeiten von fiinf,
zehn oder 15 Jahren einfach absichern,
indem sie lediglich drei Gesundheits-
fragen beantworten miissen.

Wichtig ist zudem, dass der Versiche-
rer innerhalb der ersten drei Jahre auf
einen Ricktritt vom Vertrag im Rah-

men einer vorvertraglichen Anzeige-
pflichtverletzung verzichtet und in die-
ser Zeit auch bei Selbsunord ein Ver-
sicherungsschutz  besteht  (Selbst-
totungsklausel). ,Beides fihrt zu einer
einmaligen Mehrprimie von ein bis
zwei Promille bezogen auf die Versi-
cherungssumme, ist aber fiir Kreditfi-
nanzierungen unerlasslich®, so Karner.

Im Rahmen der Altersvorsorge ist
der Abschluss einer Risikolebensver-

sicherung sinnvoll, wenn der Vermo-
gensaufbau nicht tber Versiche-
rungsprodukte, sondern beispiels-
weise  Uber  Investmentfonds
geschehen soll. Dies gilt vor allem
fiir Berufseinsteiger. EFM-Vorstand
Graf erlidutert: ,Besonders in den
ers-ten fiinf Jahren nach Berufsein-
tritt reicht der staatliche Hinterblie-
benenschutz nicht aus, weil der Ver-
dienst in der Regel noch zu gering
ist.”



