Dialog Lebensversicherungs-AG

Berufsunfahigkeitsversicherung

Preisgunstige Losungen
fir junge Familien

Volle Leistung flr den halben Beitrag, lautet das Motto

des neuen Dialog-Tarifs SBU-start.

Is Spezialist fiir biometrische Risiken

bietet die Dialog umfassende und in-
dividuelle Vorsorgelosungen gegen die Ri-
siken Todesfall, Berufsunfihigkeit (BU) und
Langlebigkeit. Insbesondere in der BU hat
die Dialog preis- und leistungsstarke Pro-
dukte mit einem umfangreichen Bedin-
gungswerk. Die neueste Entwicklung der
Dialog konzentriert sich auf die Gruppe der
jungen Familien. poolnews hat dazu Hart-
wig Haas, Leiter Vertrieb/Marketing des
Augsburger Versicherers, befragt.

Hartwig Haas: Wir verfolgen das Ziel,
einerseits einen hochwertigen, sehr flexib-
len BU-Schutz darzustellen, andererseits
aber auch Menschen mit begrenztem Ein-
kommen einen Zugang zu verschaffen. Wir
fahren dazu, entsprechend der unterschied-
lichen Ausgangssituation der Zielgruppen,
mehrgleisig. Unser klassisches Produkt ist
SBU-professional. Hierbei handelt es sich
um einen Tarif mit gleichbleibendem Bei-
trag Giber die Laufzeit und einem erstkias-
sigen Preis-Leistungs-Verhaltnis. Mit sei-
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nem hervorragenden Bedingungswerk und
den zahlreichen Optionen wendet sich die-
ser Tarif vor allem an den anspruchsvollen
Kunden, der sich diesen exklusiven Schutz
leisten kann und will. Die hohe Qualitat
bestatigen Bestnoten der Ratingagenturen.
Um jiingeren Personen — Auszubildenden,
Studenten, Berufseinsteigern, jungen Fami-
lien - einen vollwertigen Berufsunfahigkeits-
schutz zu ermdglichen, haben wir den Tarif
SBU-start geschaffen.

Hartwig Haas, Leiter Vertrieb/Marketing der
Dialog Lebensversicherung: ,Gerade junge

Leute sind auf einen voliwertigen

Vorsorgeschutz angewiesen.”

Junge Leute verfligen in der Regel nur
Ober bescheidene Einkommen; das vorhan-
dene Geld wird fiir den Lebensunterhalt
und die erforderlichen Anschaffungen be-
notigt. Existenzsichernder Versicherungs-
schutz bleibt daher haufig auf der Strecke.
Dabei sind gerade junge Leute in besonderer
Weise auf einen vollwertigen Vorsorge-
schutz angewiesen. Der Staat hat ihren An-
spruch auf eine gesetzliche BU-Rente kom-
plett abgeschafft, eigene finanzielle Re-
serven sind selten vorhanden. Unser Tarif
SBU-start entspricht genau den Bediirf-
nissen dieser jungen Klientel: Der Kunde
erhalt von Beginn an einen vollwertigen
BU-Schutz, der ihn in der Anfangsphase
weniger als die Halfte der iblichen Pramie
kostet. Mit zunehmendem Lebensaiter
steigt der Beitrag moderat an. Uber die ge-
samte Laufzeit betrachtet ist die kumulativ
gezahlte Prdmiensumme in etwa gleich der
von SBU-professional.
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Das Risiko, berufsunfihig zu werden,
nimmt mit den Lebensjahren zu. Mit SBU-
start haben wir einen Tarif geschaffen, bei
dem der Beitrag wahrend der Laufzeit Jahr
fiir Jahr (,technisch-einjahrig") neu kalku-
liert wird und damit genau dem Altersrisiko
entspricht.

In spéteren Lebensjahren ist aber im
allgemeinen auch das verfligbare Ein-
kommen beim Versicherten héher als in jun-
gen Jahren. Das Problem ist doch folgen-
des: Da sich jiingere Kunden einen ada-
quaten BU-Schutz nicht leisten kdnnen,
wird haufig die Rentensumme reduziert.
Damit der Kunde irgendwann einmal sei-
nen bedarfsgerechten Schutz erreicht, wird
stattdessen eine Dynamik integriert. Auch
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hier steigen wie bei SBU-start die Beitrage
- nur mit dem Unterschied, dass der Kunde
bei der Dynamik erst in 20 Jahren den Ver-
sicherungsschutz aufgebaut hat, den er
heute schon benétigt

Auch dafiir gibt es eine Losung. Mit
unserem neuen Beitragsregler kann der
Kunde eine konstante Beitragsphase von
bis zu zehn Jahren bestimmen. Der Beitrag
bleibt dann auf dem eben beschriebenen
niedrigen Niveau - also bei weniger als der
Halfte klassisch kalkulierter BU-Versiche-
rungen.

Wir haben natiirlich berticksichtigt, dass
sich Lebenssituationen dndern - und das
moglicherweise nicht erst nach zehn Jahren.

cnerungen

Berufseinsteiger, Studenten und junge
Familien haben oft nur bescheidene
Mittel fiir die persénliche Vorsorge.
Mit SBU-start kommen diese
Personengruppen dennoch in den
Genuss eines vollwertigen
Berufsunfihigkeitsschutzes.

Im Rahmen einer Wechseloption, die der
Kunde innerhalb von sechs Jahren nach
Vertragsabschluss bis zu seinem 40. Lebens-
jahr wahrnehmen kann, sichert er sich zu-
dem im Tarif SBU-professional weitere Op-
tionen, wie die Mdglichkeit der Rentensum-
menerhéhung bei Bedarf. Der Kunde be-
kommt von uns also giinstige Pramien und
viel Flexibilitat.

t die Frage: Welche Rolle spielt

em Modell der Makler?

Eine sehr wichtige! Dem Makler kommt
eine Beratungsfunktion zu, bei der es gilt,
aus der Vielfalt der Méglichkeiten bei der
BU-Versicherung die beste Alternative aus-
zuwihlen. AuBerdem gehe ich davon aus,
dass der Vermittler nicht nur Uber Einzel-
produkte berdt, sondern liber Gesamtver-
sorgungen. Gerade bei der preisglinstigen
SBU-start erhalt er eine finanzielle Mano-
vriermasse fiir weitere wichtige Versorgun-
gen wie die Absicherung des Todesfallri-
sikos oder des Langlebigkeitsrisikos.

Vergiitungssystem der

irt mit dem Beitrags-

Fir alle Vertrage mit festem Beitrag
erhalt der Makler eine attraktive Abschluss-
provision, fiir solche mit jahrlich steigendem
Beitrag eine laufende Courtage.

danken lhnen fiir das
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